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15,16 y 17 de abril,
Centro de Convenciones de Lima, Peru

La Cumbre APTC 2026 vuelve a consolidarse como el punto de
encuentro clave para el negocio en Peru y la region. A lo largo
de los anos, el evento de la asociacion que preside Wilson Valle
ha acompanado los distintos cambios del sector y se mantiene
como una de las ferias mas rendidoras para operadores e ISPs.
Esta hoy refleja un nuevo momento donde la eficiencia, la optimi-
zacion y la necesidad de diferenciarse empiezan a definir el rumbo
de la industria. En este escenario, una vez mas, contamos con la co-
bertura de todo el ecosistema Prensario para acompanar el evento
antes, durante y después de cada jornada.

En este contexto, la edicion 2026 se desarrolla los dias 15, 16
y 17 de abril en el Centro de Convenciones de Lima, reuniendo a
mas de 75 marcas expositoras, 1.500 visitantes y 500 empresas
participantes. Durante tres jornadas, los ISPs,empresas de TV paga,
plataformas y companias tecnologicas comparten una agenda que
combina visiéon de negocio con implementacion concreta.

Desde el inicio, el foco esta puesto en como evoluciona el ne-
gocio en un escenario mas maduro, donde crecer ya no es el Unico
objetivo. La Inteligencia Artificial aparece como uno de los ejes
centrales,no solo como tendencia sino como herramienta aplicada
a redes, procesos y experiencia de usuario. A esto se suman tecno-
logias como WiFi 6/7, FTTH y modelos de infraestructura compar-
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tida, que forman parte de las discusiones técnicas que atraviesan
el evento.

Al mismo tiempo, la agenda incorpora los desafios estructurales
del sector, desde la regulacién y la brecha digital hasta la nece-
sidad de encontrar nuevos modelos de negocio. La convergencia
entre conectividad, contenidos y plataformas OTT gana protago-
nismo, junto con estrategias de monetizacion, fidelizacion y expan-
sién hacia servicios digitales como cloud, 0T y data.

El segundo dia concentra uno de los momentos mas relevantes
con la apertura oficial y la inauguracion de la feria comercial, espa-
cio donde proveedores y soluciones tecnolégicas muestran hacia
dénde va la industria. EL coctel de networking completa la jornada
como instancia clave para generar vinculos y oportunidades con-
cretas de negocio.

En la Ultima jornada, el eje pasa por la sostenibilidad del cre-
cimiento y la transformacion del modelo de los ISPs. Se abordan
temas como la integracion de redes, el rol complementario de la
conectividad satelital y la evolucion hacia plataformas de servicios
mas amplias. En ese escenario, la automatizacion, la eficiencia ope-
rativa y la seguridad se posicionan como factores determinantes

para competir en un mercado donde la conectividad, cada vez mas,

tiende a convertirse en commodity.
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Victor Roldan, regional Arturo Castillo y Carlos Villegas de MiFibra Miller Rojas y Fernando Vargas ~ Javier Julio de PROXTV yRoy  Juan Carlos Ceballos y Piedad
Programming de DTV, con Juan con Javier Rios, CEO de 4 Business Sac de América TV Colombia Salazar de Costa Rica Martinez, de Global Media
Carlos Balassanian de 1190 Sports
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Edgar y Rosa Carrasco junto a su equipo de Scientific Satellite ~ Marcelo Bresca de Frida Media, Carlos Ramos Juan Garcia RT en espafiol con Yulia Oparina, Stella Alpina Cipolat Bares,
junto a Juan Bish de Gigared y Miguel Angel Chévez de Bradley  de AgileTV, Carlos Cabrera de Cisneros, Natalia Bish, disertante  Tatiana Vasileva, Maksim Butnik, Victoria Vorontsova, Aliana
Cooper escabias de AgileTV y Alejo Smirnoff de Prensario  en APTC Nieves Quesada, Boris Kuznetsov y Diana Valeria Deglauy

| v T eecs
v Baja demanis

Certificaciol

Carlos Boshell de MBA Networks, Henry y Luis ~ Promptlink con Alexander Podarevsky, Jimena Borja  NetUno con Yoselen Castillo, José Luis y Mailin Cedefio, en el stand Juan Camilo
Reyes de HV Multiplay junto a Albert Rainer de Setar, Henrique Etrusco, Ricardo, Foad Towfig, de Obix con Deiber Mora, Javier Gonzélez, Aury Belefio, Juliana Sierra, Rodriguez de

Dechent y Gustavo Morandé de Zapping Francis Leo de Setar y Farah Sadrzade.jpeg Damian Naguirner y Jason Cisneros Cirion

Todo el staff completo de TeleVVD con Jhoan y Julio Gémez al frente Juan Carlos Pita de Win Sports, Andrés Ferrer,  Shirley Najdar de Neva Networks ~ Luis Vasquez de Econocable, Marlon

Fernando Azuero de Win Sports, Gabriel Ferrer yMaria Eugenia Ugueto Cordero ~ Garcia de SCC y Jorge Vargas de
de Codisert y Hortensia Espitaleta de Agrotendencia Econocable

{

i > = . \ 1‘ S Y
2 I N | o . A
Vanessa Serquen de APTC, Demostenes Andrés Rios, de Siscoax  Diego Zachman Eddu Peralta de Hayex Technology junto a Liliana Reyna y Maribel Herndn Benavides
Terrones de Best con Fernando Rossi y y Lucia Gomez de Andina de ABS/ Oscar Barreto Zavaleta de IPTP Network, Riega de Bitt Channel y Patricio Latini de
asociado en APTC 2025 Link, en su stand de Amphenol Ivan Acosta de Telcom Mikrotik Perd y Darko Technetix

Cartagena Quinteros de IPTP Networks

Jorge y Julio Boza en su stand de Andina Link ~ Yadira Zapata de P&T'y Julio Orrego y Juan Carlos Espinoza Power & Tel con Marcelo Zamora y equipo Pablo Mancuso

con sus aliados de Asia David Moreno de Broadband ~ de Bantel junto a Mauro Zamora junto a Edgar Rodriguez de Clearfield de Condista en
NEIHEE] su conferencia en

| 2 Andina Link
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La conectividad en Pert mantiene una evolucion positiva, con
el internet fijo como principal motor del crecimiento del sector.
El aumento en la demanda de servicios, junto con mayores inver-
siones en infraestructura, consolida un escenario dinamico hacia
adelante. En paralelo, el mercado de television por suscripcion
muestra estabilidad, con ajustes graduales en la base de clientes
pero sin cambios relevantes en su estructura competitiva.

Claro a la cabeza en internet fijo

Al cierre de 2025, Pert alcanzd 4,38 millones de conexiones de
internet fijo,con un crecimiento interanual de 9,15%, segun datos
de OSIPTEL. EL segmento residencial concentré6 mas del 95% del
total, confirmando su peso dentro del mercado.

En términos de participacion, el ano marcé un cambio relevan-
te: Claro alcanzo el 24,50% y super6 por primera vez a Integratel
(Ex Telefonica), que quedd con 24,34%. Detras se posicionaron
Wow (18,50%) y Win (17,46%), consolidando el avance de opera-
dores con estrategias de expansion mas agresivas.

La evolucién a lo largo del ano muestra un reordenamiento
progresivo. Integratel pasé de 30,64% en 2024-1V a 24,34% en
2025-1V, mientras Claro se mantuvo estable en torno al 24%
hasta asumir el liderazgo. En paralelo, Wow crecié de 15,38% a
18,50% y Win de 15,15% a 17,46%, mientras el grupo de otros

Participacion de mercado de TV de paga

Operador Participacion (%) Conexiones

Integratel 47,06 614.484

(Ex Telefonica)

Claro 2143 219.832 ol
1.305.727

DirecTV 15,33 200.140

Resto de 16,18 211.21

Empresas

Fuente: OSIPTEL

El sistema gue impulsa a los

OPERADORES DE TV E ISP

{ e Automatizacién completa desde ventas hasta facturacion

i e Acceso desde cualquier lugar, plataforma web seguray escalable
1
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e Gestion inteligente, genera alertas, reportes, y control total en tiempo real

e Soporte 24/7 y presencia fisica en varios paises
\

Perd 2026: el internet fijo crece a
4,38 millones y la TV paga se sostiene

Participacion de mercado de internet fijo

Operador Participacion (%)

Claro 24,5

Integratel 24,34

Wow 18,5 Total
Win 17,46 $4.380.000
Grupo Fiber 1,18

Entel 0,72

Resto 12,1

Fuente: OSIPTEL
I

operadores amplié su participacion de 10,74% a 12,70%, refle-
jando un mercado mas competitivo y fragmentado.

Ingresos e inversion, el respaldo del crecimiento

El dinamismo del mercado se refleja en los indicadores econo-
micos. Los ingresos por servicios publicos de telecomunicaciones
alcanzaron los S/17.829 millones en 2025, lo que representa un
crecimiento acumulado de 12,8% en los ultimos siete anos. Las
proyecciones del regulador indican que esta tendencia continua-
ray que el sector se acercara a los S/19.000 millones hacia 2027.

En paralelo, las inversiones mantienen una trayectoria ascen-
dente. En 2025 se ubicaron en torno a los S/4.451 millones, con
prevision de alcanzar S/5.665 millones en 2026. Este crecimiento
esta impulsado por el despliegue de infraestructura, la expansién
de redes moviles y el desarrollo de nuevas tecnologias como 5G.

No obstante, el entorno regulatorio introduce desafios. La de-
mora en la actualizacion del reglamento am-
biental del sector genera incertidumbre en la
planificacion de inversiones, especialmente
en infraestructura de nueva generacion, lo
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Justo antes de la edicién de
APTC de Perld, Zone fue bueno
volver a hablar con Deméstenes
Terrones, ex presidente de la en-
tidad de telecomunicadores.

Tiene como noticia importante
el cambio de marca de Best Ca-
ble a simplemente Best, que es
su nuevo OTT desde mediados de
este mes. Demostenes siempre
trae buenas noticias en cuan-
to a los niveles de inversidn en
SuU negocio y mensajes positivos
hacia el futuro. Fue arreglado en marca blanca justamente con
TeleVVD de Colombia con su plataforma Nuplin. La idea es poder
presentarlo al mercado peruano justamente durante la feria de
la industria local. EL proyecto esta siendo llevado adelante por el
ingeniero Jorge Davila.

Aqui dice Demdstenes, también es importante que mientras
otros dan cable y regalan una OTT pirata, Best es un gran pro-
yecto a nivel nacional que espera les permita recuperar el te-

Demdstenes Terrones, presidente

Best Cable cambia de marca a Besty
lanza su OTT a todo Peru

rreno perdido frente a otros grandes operadores del mercado
como Movistar o Claro, volviendo a ubicarse a la vanguardia del
mercado.

Mientras tanto, sigue creciendo muchisimo y en todas sus ca-
beceras con la red de FTTH. El reemplazo no fue tan rapido como
se esperaba pero sigue sin pausa y su red es cada vez mas pode-
rosa. Vale destacar que trabaja con las marcas de fibra lideres del
mercado con el integrador TPLink, que es otro gran aliado.

En cuanto a la comunicacion a sus nuevos clientes de inter-
net, Demostenes destaca que esta realzando ofertas interesantes
pero reales, no desmedidas como suele ocurrir en estas épocas
de ‘La guerra de la internet,y no solo en el Peru. ‘Ofrecemos lo
justo y necesario para navegar y a un buen precio, remarco.

Mensaje a programadores

Finalmente, en materia de programacion,
Demostenes recuerda siempre a Prensario
que Best Cable fue el primer operador inde-

Beneficios de la solucion
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Carrier

» Mitigacion de interferencias causadas porel 5 G

» Seguridad y estabilidad de la transmision

« Reduccion drastica de costos operativos y de mantenimiento

* Expansion ilimitada en numero de canales

Servidor

Servidor

Internet
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Representante Comercial
Celular:
(+57) 313 826 4569

Celular:
(+57) 320 333 6243

www.americatvc.com

-|: America Tvc @america_tve (@ AMERICA TV SAS
AMERICA TV es una marca comercial de MEGACABLE COLOMBIA S.A.S
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NOS VEMOS EN EL ESTAND DE RT EN LA CUMBRE APTC 2026



